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Sehseleriges Gelinde erloredert harte Acbelt une sthveeres Gos

Der Traum vom
eigenen Welin

Ein mallorquinisches Unternehmen nimmt seinen Kunden for deren Weinberg und Weinmarke alle
Arbelten ab - von Pflanzung bis Vertrieb, Das weltweit erste jedermann-Wein-Konzept?

n der Autobahn von Mana-
cor nach Malma Bl bed Al
gaida ein grofies Gebiude
it Burpzinnen aul, das
1952 uls Ziegelel gebaut

wirde, lange leer stund und nun Chil-

tean — Vino de la Isla heifst Eaablierte
Weinglter finden gar nicht gut, was dort
peschiehn, Dabel it es ein wellwell eine
maliges Geschiftsmodell mit erheblicher
Nachfrage. Der On des Geschehens, Mal-
lorca, bietet allerdings auch besondere
Bedingunjen,

Liebhabern. die auf der Insel eine
zwelte Helmal gelunden haben, muss
man micht erkliiren, dass es ein schines
Fleckchen Erde s, Abgeils der Tourls-
terimedlen und der Bettenburgen an Tet-

len der Kilste sorgten die strikie Baupos
litik der Tnselregierung, rentabler Tou-
rismiug und [nvestitionen wobilhabender
Augliinder dattr, dass Hiuser und Lin-
deteien einer neven Bestimmuny zupe
fithrt wurden, Thre tradiionelle Verwen-
dung war hilubg dem Strukturwande!
zum Opler gelfallen

Das Ende des Dornréischenschlafs.
Lange Zeit interessierte sich kaum ein
Mallorca-Liebhaber fir den Weinbau, Bi
niagual und Santa Cataling waren Aus-
nahmen. So lag der Weinbau auf der In-
sel bis Ende der B0er Jahre des vorigen
Jalirhunderts darnieder. Kawm mehr als
ein halbes Dutzend Bodegas fillte noch
clgene Welne ab.
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Mit dem Aufschwung des Weinbaus
in den 20er Jahren und einer Vielzahl
newer Bodegas begann elne Investiti
onswelle, an der auch intermationiiles
Kapital wesentlichen Antell hatte: Can
Axartell, Castel Miguel, Ca'n Vidalet, Ses

Talaioles, Son ."nl;u‘lru|_ Ava Vi, Son Julia-

na, Resident, Atlan & Artisan, Conde de
Suyrot, Es Fangar sind nur einige der
bekanntesten Beispiele auslandischer
Bodega-Griimdungen

Landbesitz verpflichtet. Mit dem sl
Mallorea Jhiingen gebliebenen” deut-
schen Onologen Henri Fink wurde je-
doch ein vallig neves Geschiftsmaodell
erfolareich. Fink sctzt mit seinen Part-
nern Timo Koch und Thomas Nebel ein
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Korzept um, das sich auf Lalen-Weine
spezialisiert hat, WeinWert betreut die
Weinberge  von Mallorca-Lichhabern,
die nicht tber protessionelle Weiner-
fuhrung verfugen, aber ihren eigenen
Wein haben mochten, Die Partonerhr.
i Chateau de la Isla kimmert sich um
Yermarktung,

Wie alles anhing. beschreibt Fink so:
SMach !ll.lllnl':]lalr|:|.-ii_'|||_-t1:| Rechit minss je-
mand 1.5 Hektar Land besitzeen, damit
er edn neues Haus baven darf. Also kau-
fen viele Insellicbhaber, die es sich leis.
len kinnen, Grundstiicke dieser Min
destprofe, kinnen aber mit einem Teil
des Landes michts anfangen, Wir haben
diesen Leuten anpgebaten, einen kleinen
Wemnberg anzulegen und alles was folgy
Plege, Ernte, Ausbau, Abfillung, Ver
marktung.” Das Angebot helBe Wir le.
gen euch einen Weinberg an, pllegen
und ernten die Traulen and erLengern
- eure eipgene Welnmarke
aus euren elgenen Trauben! Es scheing,
als hdtten viele Grundstiicksbesitzer g
nat daraul gewartet,

elnen Wein

Der Kunde zahit fiir's eigene Pro-
dukt. Womoglich haven die drei Deur-
schen, die Vino de la Isla im Jabr 2006
prindeten, selbst nicht damit gerech.
net. dass sich daraus in recht kurzer Zelt
eine verituble Bodega entwickeln witede,
die schon nach sieben [abiren 60 Mitar-
beiter beschiftigt und die Trauben von
fast 130 Hektar Weinberpen bereits aus
dem Jahrgang 2023 2u 180 verschiede.
nen Welnen verarheitet, Und weitere
Nachtrage ist vorhanden,

Prnzipell st Weinwert flir den Ane
und Ausbau zustindig, Chiteau Vino
der B Isda flr die Vermarktung. Yor des
PHanzung wird dis Terroir wntersucht
Henri Fink berdt bl der Sortenauswahl,
beriicksichtigt aber die Winsche der
Kunden, Die Verrige basieren aul ol
niem Baukastensystemn, el dem vier Ar
beitsschritte getrennt gebucht werden
ktnnen, Die Pllanzung kostet je nach
Lagge 12 bis 1% Euro pro Stock, die Bes
wirtschaltung 3.7 Euro pro Stock und
Jahr, der Ausbau inkl. Fiillung 1,55 Furo
pro Flasche.

D fertige Flasche erhilt der Kunde
lje mach Hektarertrag und Ausbatstil
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unterschiedlichy fir etwa 7 Furo, Keiner
der befragten Kunden hatte an dieser
Kalkulation etwas auszusetzen. Flir die
Vermarktung wird eine Provision ver
cinbart. Die Vermarkwng luft je nach
Absprache gar nicht. teilweise oder pan
(ber Chiteau Vino de o Tsla,

Kritik am Projekt, Duss alleingesessone
Winzer aul der Insel dieses Projekt skep-
tisch beobachten wilrden, war 2u erwar
ten. Das st gar nicht gut” meint nicht
nur die Winzerlegende Miquel Gelabert,
der erginzt: LAm Ende wissen sie nicht
wolin mit dem Wein, Das bringt den
ganzen Marky durcheinander” Sicher:
Der eine oder andere Liebhaber-Winzer
geht blawiugig an die Sache = mehrere
Tausend Flaschen verkaufen sich nichi
vorr alleine, Qb der Ertrag von derzeit
126 Hektar einen Markt von tiber 3,000
Hektar durscheinanderbrinpgen” kann,
st allerdings eher ungewiss,

Ob weiteres Wachstum gesund |st,
steht aut einem anderen Blatt, Schilief-
lich mikssen Hh_":lr]!-'lp.'ul".!-.*||l_'t], VEFSIECLL
aut der ganzen Insel, bedarfsgenau be.
trent werden, Wilirend der Erntezeit
peht dus nur mit viel Personal, dos im
J"'.I.lun:lt,-'!il'r!l:'rul]n"l auf Mallorca kaurn
verfugbar ist, wenn unterschiedlich red
fende Rebsorten an allen PRanzorten
aur richtigen Zeit zu ernten sind, Da
bleiben manchmal nur wenige Tage 2wi-
schen unreifen Aromen und Uberreife,

Anschlicthend girt wid lagert der
Wein in einer Vielzahl klemer Tanks in
der Kellerer in Algaida, von denen je.
der genauso beobachtet werden muss
wie andernonts jeder grofie Girbehilter,

Dior Barten Muhen
Lakhm = orsie Ernta
Bl sCeanischen
Linternehmer
Harbmut Kiftel-
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LADY ROSE IS BRIGHT AND
WITH NOTES ©H
HOLUR CHERRY THAT BOE
WITH ZESTY ACIDITY. [ ..l THIS
DELIGHTELL SIMPLE SIDPER
DELIVERSWELL FOR THE PRICE
ENDING WITH A CRISP AND
REFRESHIMNG FIMNISH, |

CITRUS

ROBERT M. PARKER ZU
JAHRGANG 2023
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Mit attraktiven Vorbestellkondition



WEINMacher Malloreca

Schlielhch will jeder Kunde emen ande-
ren Wein und zwar pang genas aus sei.
nen Trauben. 183 verschiedene Partien
witren es Ende 2023,

Natlirtlich gibt es das weltwedt nicht
noch einmal. In keiner anderen Wein-
bauregion haben g0 viele betuchte Kune-
den ein kleines Stick landwirtschall-
liche Fliche, fiir die ein spezialisiertes
Unternehmen gentigend Beschiftigung
tinde, um die fehlenden Dienstleistun.
gen durchzulithren,

Elektriker und Haarstylistin, Gyné-
kologe und Dirigent. Dic Biografien
der Kunden = oft sind es Paare -, die
sich einen Kleinen Trawm erfiillen und
schlieBlich elgenen Wein trinken, ver-
schenken oder verkaufen kbnnen, sind
unterschiedlich, Ganz typisch sind An-
ett und Steffen Rausch, untibersehbar
glickliche Besitzer eines LOOD Reben
groben Weinbergs neben ithrem Haus,
in dem sie sich etwa 10 Wochen pro Jalhs
authalten, 1m Jahr 2000 kauften sie il
etwa ein Hektar grofes Grundstiick. Ei-
nen eigenen Weinberg gab es noch nicht,
aber Laien-Interesse an eigenem Wein,
2016 lernten sie Henrd Fink kennen, We-
nig spiter lHelen sie 1,000 Stécke Caber
net Sauvignon und Merlot pHanzen,
Den ersten Wein lhrer Marke Asra
durften sie 2021 entkorken, Natiirlich
14t das nichts anderes als eine Extrava-
ganz, wissen auch Annett und Steffen
Rausch, der dazu erklirt Der eine leis-
tet sich ein schoelles Auto, wir huben
hier stattdessen etwas Nachhaltiges ge.

P Kach (L) und Henel Fink (e )
mMILSSen e 180 Kleinpartien Wein
Aausbauen

I

SI00E 1M gigenen
weinberg: Anett und
Steflen Rausch

Kontakt und

Daten

Chateau de la Isla/
Welnwaert

07210 Algalda
+34-971-211486
www islawine
Inlod@islawine

Rebfiche: 126 Hektar
Sortiment: 183 Welne
Jahresproduktion:

ca. A70.000 Flaschen

schatten, das uns 20 Jahre lang Spaf

machen wird.”

Ahnliche Geschichien erzithlen det
Berliner Elektriker Norbert Schulz, die
Luzerner Haarkiinstlerin Manuela Hes-
sit, der tirkische Gyrikaloge Semsetiin
Kocak. der prominente Dirigent Profes-
sar Marcus Bosch oder das Ehepaar Ma-
rion und Stefan Osterhage. Deren Her
angehensweise ist ziemlich typisch. Was
genau mit den etwa 1,500 Flaschen ge-
schehen wird? Stefan Osterhage; . Da
machen wir uns noch keine Sargen, 191
1 noch eine Weile hin. Und das Finanzi-
elle steht @ micht im Vordergrund.

Grofe Kunden und harte Béden.
Kleinparzellen sind es allerdings nicht
immer. Einige der Liecbhaberolbiekte ha-
ben  professionelle Anspriiche, etwa
cas komplette Weingut Son Campaner,
das von Welnwert betreut wird, Qder
Hannes Traut: Er wird die Welne van
4.5 Hektar Reben des nach semer Frau
benannten Projekts Vina Nina Magdale-
ma meht nebenher vermarkten konnen.
Dhe Traurs geben nun aut Messen und
veranstalten private Verkostungs- und
Verkaufsabende, JAnfangs ist dos natil-
lich viel Arbei” kalkuliert er und Talgen
recht optimistisch;  Aber wenn die Leu-
te den Weln mal gekault haben, kaufen
e ja wieder"

Die Investition des Medienunternch-
mers und Hoteliers Martin Aye sall auch
finanziell Frischte tragen. Fur ihn hat
Weinwert seip 2009 auf dret verschiede-

-

nen Fincas 21 Hektar Reben gepllanat,
Ave will auf einer der Fincas die Event.
Location Casa Sabine fir Verkostune
gen, Feierlichkeiten und Seminare bau-
e und etwa GO000 bis 80,000 Flaschen
hrhch produzieren lassen, Ende 2024
soll das neue Gebaude stehen
Manchmal verkalkulicren sich nichit
iur die Kunden, sondern auch Wejn-
wierk. Als der schwibische Usitternelmes
Hartmul Kittelberger 800 Reben neben
selnem geplegten Haus pHanzen liels,
kamen die Arbelter gehirig ins Schwits
zen, Der felsige Boden machte die Rolb-
pHarzung zur Tortur. JIch glaube, bed
uns hahen sie cher draufgelegt” grinst
Kittelberger. Henn Fink bestitige das.

72 Weine zur Verkostung. Egal. des
Zug Bihrt weiter. Die Triume vom e
genen Wein aus Mallorca spricflen wie
Pilze im herbstlouchten Wald, Fs fillt ja
auch ketne eigene Arbeit an, withrend
man von der Terrasse aus zufrieden ver
tolgen kann, wie die Reben geschnitien
und das Unkraut pepitet wird, Und wie
stolz man ist, wenn Freunde, Verwand
te und Kollegen staunen, die eine der
lertig ausgestatteten Flaschen in Hin-
den halten. Was soll's, dass sich manch.
mal doch mcht genug Abnehmer finden
Mest iiberwiegt dennoch die Freude am
eigenen Weln auch bet denen, die schon
ein paar Jahrgdnge hinter sich halsen
Daks Henrl Fink ein Euter L"Il1:.r||||;!r
und qualitativ an den erzeugten Weinen
nichts auszusetzen ist, lsst sich bei Ver
kostungen im Verkaulsraum von Chi-
tean de la Isla feststellen. Jeder Besu
cher erhilt ¢ine Karte, mit der die Pro
ben abgerechnet werden, die er sich
unter 72 Wemen aussuchen und (iber el
nen Dispenser ins Glas Hillen kamn, Alle
Weine, die Vino de la Isla produzient, ste
hen hier auch zum Verkaul, 2024 eroff-
net das Unternehimen cinen erheblich
riseren Verkaufsladen, der die Ver
kostung aller produzierten Weine mig-
lich macht. Dann soll auch das Angebot
an Veranstaltungen, VerpHegung und
gemitlichen  Aulenthalten  ausgebaut
werden. Mopglich, dass such die Kellored
nebenan erweltert werden muss, Wei-
sind

tere Anfragen von  Investoren
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